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MasterClass i
grundlaeggende
branding

Bliv skarp pa din mission

Er du ansvarlig for markedsfgring i din egen

virksomhed, eller har du ansvaret for opgaven, som Kernen
- o Hvad er kernen i virksomheden?
ansat? Du vil i begge roller f& gavn af denne
* Produkter
MasterClass for at blive mere skarp pa missionen med . Veerdier

* Kompetencer

markedsfgringen.
Kunderne
Kender du dine kunder?
» Kernekunder/malgruppe
» Kommunikationskanaler

» Kundernes adfeerd

Struktur og fokus

Har du styr pa kalenderen?
« Arshjul
» Kommunikations strategi

» Content plan

+45 4272 9609
lotte @brandyourbizz.dk

www.brandyourbizz.dk

Du far fornyet energi og overblik

Du bliver klogere pa dig selv og virksomheden

En klar plan i handen efter kurset Laes mere her:

https://brandyourbizz.dk/themasterclass-episode/

En bedre fornemmelse af dine kunder
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Modul 1 - Kernen

Bliv skarp pa kernen

Hvilket produkt/ydelse er stjernen pa scenen i din

virksomhed? Og hvordan formidler du denne til Kernen
Hvad er kernen i virksomheden?
kunden.....
* Produkter
» Veerdier

* Kompetencer

Fa svar pa disse 3 spargsmal:
» Hvad er dit vigtigste argument for, at kunden
skal vzelge dig og dit produkt?
Hvilken vaerdi er den stgrste, kunden far ved at
handle med dig?

Hvad er din stgrste og vigtigste kompetence?

Vigtige nggleord i dette modul:
« Kerneprodukt
¢ Kerneargument
e Kerneveerdi

Kernekompetence

+45 4272 9609
lotte @brandyourbizz.dk

www.brandyourbizz.dk

Bliv klogere pa:
Dit vigtigste produkt?
Hvorfor skal kunden handle hos dig? Laes mere her:

https://brandyourbizz.dk/themasterclass-episode/
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Modul 2 - Kunden

Bliv skarp pa kunden

Hvem, hvor og hvordan?

Bliv klogere pa:

Hvem er din bedste kunde?

Hvor og hvordan finder DU kunden?

Hvor finder KUNDEN dig?

Kunden

Hvem er din kunde?
* Geografi
» Uddannelse
e Indteegt
* Etc.

Fa svar pa disse 3 spgrgsmal:
e Hvem er din KUNDE?
» Hvordan kommunikerer du til DIN kundetype?
« Huvilke kanaler skal du anvende for at finde

KUNDEN?

Vigtige nggleord i dette modul:
« Kommunikation

» Bestemmelse af kundetype

+45 4272 9609
lotte @brandyourbizz.dk

www.brandyourbizz.dk

Laes mere her:

https://brandyourbizz.dk/themasterclass-episode/
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Modul 3 - Fokus

Hvor skal dit fokus ligge

Implementer de gode vaner i din hverdag
Fokus
Kommunikation

» Sprogbrug
¢ Format

» Baggrund/udtryk

Strategi
» Sorg for automatisk flow i din kommunikation
» Den “rgde” trad

e Lavenplan

Struktur

e Lav struktur over din kommunikation

+45 4272 9609
lotte @brandyourbizz.dk

www.brandyourbizz.dk

Bliv klogere pa:
Kommunikation

Strategi Laes mere her:
Struktur https://brandyourbizz.dk/themasterclass-episode/
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Modul 4 - Saet-i-gang

Fa dine aktiviteter sat i gang

Hvad, hvornar og hvem?
Seet-i-gang
Prioritering

« Realistisk plan

» Hvor meget tid og hvornar?

Arshjul og kalenderstyring
¢ Ugeopgaver
« Find dit EGET system

» Faoverblik

Intern/ekstern bistand

« Hvilke opgaver skal udliciteres
* Kend dine begraensninger

« Brug DIN tid til det DU er bedst til

+45 4272 9609
lotte @brandyourbizz.dk

www.brandyourbizz.dk

Bliv klogere pa:
Prioritering

Arshjul og kalenderstyring Laes mere her:

https://brandyourbizz.dk/themasterclass-episode/

Intern/ekstern bistand
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Kom i gang med
masterclass

Sadan ggr du - trin for trin

https://brandyourbizz.dk/themasterclass-episode/
Trin 1
Tilmelding

» Gaind pa linket og tilmeld dig den dato der
passer dig

» Du modtager en mail med bekraeftelse pa din
tilmelding, samt faktura som skal betales inden

kursusstart
Opstart

e Et par dage far kursusstart vil du modtage en

mail med link til kursus-siden

Saerduigang

+45 4272 9609
lotte @brandyourbizz.dk

www.brandyourbizz.dk

Du far fornyet energi og overblik
Du bliver klogere pa dig selv og virksomheden

En klar plan i handen efter kurset Laes mere her:

https://brandyourbizz.dk/themasterclass-episode/

En bedre fornemmelse af dine kunder




